Prix Alfred Sauvy des Cadres Catalans 2012

Fiche de synthèse exclusivement destinée aux membres du jury

Entreprise : TENDERLIFT                                                                        Porteurs du projet : Alain Zoonens et Maxence Valdelièvre                                                               

Objet et description de l’entreprise:

Conception, fabrication et poses d'équipements hydrauliques.

SARL créée en 2001 (mais la société existait avant)

Mr Zoonens est l'inventeur du Tenderlift (passerelle hydraulique qui permet de facilement ranger et mettre à l'eau les annexes de bateau). Breveté en 2005 en Europe et USA.

Ils ont développé une activité de bureau d'études en équipement hydrauliques allant de la conception à la pose.

Très axés luxe.

Clientèle de navires de navires de plaisances (à 80% les pros comme béneteau, Couach,...), très peu de compétition. Nouveau marché qu'ils pensent étudier : le bâtiment.

1000 000 d'euros de CA, 7 employés.

Se définissent comme la petite entreprise qui réfléchit et trouve des solutions à tous les problèmes.

Projet présenté pour le Prix AS :

Mise au point d'un vérin en carbone et textile : intérêt du poids, de la nouveauté (le procédé est breveté).

Pensent agrandir leurs locaux pour pouvoir le fabriquer entièrement en interne, 3 nouveaux emploi créés à terme.

Ce vérin a aujourd'hui des coûts élevés, il est vendu 3 fois plus cher que les autres. Il coûtera moins cher à terme avec le volume de production et la fabrication en interne.

Crédibilité du projet : 

	Forces
	Faiblesses

	- Nouveauté, seuls sur le marché aujourd'hui

- Poids

- Société connue comme innovante : crédibilité

- Très bon service clients

- Très bonne marge

- Cette inventuion en entraîne beaucoup d'autres : mouflage, enrouleurs hydrauliques pour automatiser enrouleurs manuels, etc...

- Marché de niche mais très haut de gamme : pas de pb de crise...

- Fabriquent le maximum en interne
	- Manque de diffusion du produit : pas assez de recul, pas assez de tests, pas assez de produits en vente

- Les concurrents arrivent...

- Parc matériel un peu vieillot

- Manque de communication et de commerciaux, le bouche à oreilles risque de ne pas suffire à terme...


Personnalité du  porteur de projet : 

Monsieur Zoonens a eu pendant longtemps un chantier naval à Paris où il a aussi beaucoup innové (premier taxi sur la Seine, a fait parti du projet des nouveaux quais,...)

Monsieur Valdelièvre est architecte naval et était le responsable du bureau d'étude de Catana pendant 5 ans.

Ce sont donc deux hommes aguerris, qui connaissent parfaitement leurs produits, le marché et la clientèle et savent en parler.

Ils ont aussi un fort relationnel dans les industries nautiques.

Ils sont tous les deux passionnés et de bons communicants.

Intérêt pour la région :

  Cette entreprise attire de grosses unités ce qui est très positif pour le port de Canet en Roussillon, et pour les entreprises de la zone d'activité.

Si ce projet est retenu comme lauréat :

Les 10 000 euros participeraient à l'investissement dans leur projet carbone et leur permettrait de changer de banc de traction.

Ils agrandiraient leurs locaux et prévoient d'engager 3 personnes à terme.

Visibilité media et communication possible par l’entreprise sur le soutien du Prix Alfred Sauvy: 

Communication lors du salon METS (en Hollande), sur leurs plaquettes et site internet et sur le blog de l'association Superyacht France dont ils font partie.

Autre accompagnement possible ou souhaitée par l’Association PRIX ALFRED SAUVY:

Fiche établie après étude du dossier et visite de l’entreprise par :

Stéphanie Berrahma / Daniel Recoura / Jean -Pierre Ramoneda

* Site internet : www.tenderlift.net

